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danske designere med at blive opdaget
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Christian Christensen har en ambition om at gore det nemmere for designere og
kunstnere, nar de vil saelge deres kreationer. Hans idé byder pa en markedsplads
for dansk design og kunst, hvor shopejerne kan saelge deres handvaerk og blive en

del af et feellesskab.

Designerportalen er stedet, hvor danske designere, der gnsker at salge deres handveaerk,
kan oprette en webshop. Den 40-arige Christian Christensen er manden og motoren bag
denne nye markedsplads. Han haber pa, at Designerportalen kan hjselpe danske kunstnere

0og designere med at ramme et bredere publikum.
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| forening med sine to daveerende partnere, Mathias og Nanni, startede Christian i 2018
Designerportalen. Idéen med den online markedsplads er, at danske designere og kunstnere
far muligheden for at saelge deres handvaerk uden, at de selv skal sta for drift og vedligehold

af en webshop.

"Jeg haber og tror pa, at Designerportalen kan hjeelpe designere med at leve af det de

elsker”, fortaeller han.

Christian mener, at der er alt for meget dansk handvaerk og kunst, der befinder sig i lokale

butikker, og hjemme ved designherne selv.

"Det er synd, at vi har sa mange dygtige designere i Danmark, der ikke nar laengere ud med

deres handveerk. Det vil vi gerne hjeelpe med pa Designerportalen”, tilfgjer han.

Malet er at skabe synergi
Noget af inspirationen er hentet fra den udenlandske sider, der ogsa arbejder med salg af
kunst og design. Den store forskel er dog, at Designerportalen udelukkende fokuserer pa

dansk handvaeerk, design og kunst.

| dag teeller Designerportalen over 150 forskellige shops, men ambitionerne er langt hgjere.
Malet er at na 1000 shops i Igbet af 2024. Udover antallet af shops har Designerportalen

0gsa et andet mal.

"leg haber, at Designerportalen kan skabe en synergi og en form for

sammenhold blandt de mange shopejere. Sammen star vi bare

staerkere”, fortsaetter Christian.

Med den faelles platform habes der altsa pa, at de forskellige designere vil spille hinanden
staerkere. Og det ma man sige, at de gar. De mange forskellige designeres produkter
komplimenterer hinanden, og det er en klar fordel. “Der er god synergi mellem de produkter,
der seelges pa Designerportalen. Lad os sige, at en kunde finder en sveevehylde ved os. Den
samme kunde kan finde en smuk vase, der kan sta pa hylden. P& den made spiller de
forskellige designere hinanden staerkere, og det er lige preecis der, at vores platform

kommer til sin ret”, forteeller han.

En hjaelpende hand til alle behov

Netop det at give en hjeelpende hand, og gare det sa let som muligt for den enkelte
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designer, er noget platformen har fokuseret pa. Derfor er der pa Designerportalen lavet tre

forskellige abonnementer, der hedder Freemium, Fokus shop og Premium shop.

"Vi lavet tre forskellige abonnementer, sa designerne selv kan veelge, hvad de har brug for
vores hjeelp til. Vores gratis version er Freemium, hvor man star for det meste selv. @nsker
man lidt mere hjeelp til optimering og annoncering, kan man veelge Fokus shop eller

Premium shop”, siger Christian.

Alle tre abonnementer inkluderer alt, hvad der rent teknisk skal til for at seelge og tage mod
betaling. Derudover sikrer Designerportalen ogsa, at alt software er opdateret, sa shoppen

altid er online.

Den synergiske effekt kommer specielt til udtryk i abonnementerne Fokus shop og Premium
shop. Her er det inkluderet, at designerne far optimeret henholdsvis 5 og 10 produkter i

o o . . o .
maneden, sa de rangerer hgjere i resultaterne pa segemaskiner.

"Nar designerne far skruet op for deres sesgemaskineoptimering, skaber det ogsa vaerdi for
andre shops. Nar man opretter en shop kan man selv, ved hjaelp af vejledningerne til
shopejerne, optimere bade produkttitler og beskrivelser. @nsker man ikke at optimere det
selv, harer det ogsa med i abonnementerne Fokus shop og Premium shop”, siger Christian
og fortsaetter. "Nar kunderne sgger efter en vase pa Google, kommer de ind pa
Designerportalen og far vist alle de andre produkter. Samspillet mellem de forskellige shops
og produkter giver en kaeempe veerdi og skaber mersalg. P4 den made hjeelper designerne

hinanden og det giver en synergieffekt”.

Et onske om at shopejerne lykkedes
Det skal ikke veere sveert at benytte sig af platformen. Derfor er der fokuseret pa, at alle

uanset, hvor teknisk anlagt man er, kan kgbe og salge pa Designerportalen.

"Det skal vaere nemt at bruge Designerportalen, og vi har derfor lavet vejledninger pa bade
skrift og video. Har man mod forventning udfordringer, er man altid velkommen til at

kontakte os”, siger han.

Ved Designerportalen kan de se, at flere og flere shops har et stigende og vedvarende salg,

og dette sker i takt med, at flere designere opretter sig pa platformen.

Christian peger pa, at de shops, der klarer sig absolut bedst, er dem der har fulgt

vejledningerne om, hvordan man optimerer sin shop bedst muligt, eller dem der har Fokus
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shop eller Premium shop, hvor optimeringen er inkluderet.

“Det er en forngjelse at se, nar vores vores shopejere lykkedes. Det er specielt nar der er
@get trafik pa de forskellige shops, at vi kan se, at synergierne virker, og det ger mig glad.
Jeg har et breendende gnske om, at alle vores kunstnere og designere lykkedes”, afslutter

Christian.

Skrevet af Victor Lybecker
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