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Fa flere kunder. Fa flere genkgb. Skab mere omsaetning.
MinBonus vil hjeelpe forretninger med at reducere rabatspild, styrke kundeloyaliteten og

skabe en bedre bundlinje gennem mere malrettede kampagner.

Mange forretninger bruger stadig brede rabatter for at skabe aktivitet. Problemet er, at de
rabatter ofte ogsd rammer kunder, der allerede var klar til at kgbe. Det presser marginen og

gor det sveerere at skabe sund vaekst.
Det er den udfordring, MinBonus vil ggre op med.

MinBonus er en ny dansk lgsning, der hjeelper forretninger med at arbejde mere malrettet

med kundeloyalitet, genkgb og kampagner. Malet er ikke bare at skabe mere aktivitet, men
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at hjeelpe forretninger med at fa flere kunder, flere genkab og mere omsaetning uden at ggre

hele forretningen billigere.

| stedet for at give rabat til alle gar MinBonus det muligt at belgnne de rigtige kunder pa de
rigtige tidspunkter. Det kan hjeelpe forretninger med at fa flere kunder tilbage, gge

kabshyppigheden og skabe mere veerdi pr. kunde med mindre spild.

“Alt for mange forretninger giver rabat bredt for at skabe omsaetning. Det kan hurtigt blive
dyrt og ungdigt. MinBonus er skabt for at ggre det lettere at arbejde mere preecist, sa
forretninger kan skabe vaekst med mindre spild og en steerkere bundlinje,” siger Jacob

Thomsen, der star bag MinBonus.

MinBonus er relevant for forretninger, hvor kunderne kan komme igen og igen, og hvor
genkgb, mersalg og kundeaktivering har stor betydning for omsaetningen. Det gaelder blandt

andet frisgrer, restauranter, caféer, pizzariaer, takeaway, klinikker og butikker.

Ifalge Jacob Thomsen handler vaekst ikke kun om at skaffe flere nye kunder, men ogsa om at

f& mere ud af dem, der allerede har handlet.

“Der ligger ofte mere vaerdi i at fa kunderne tilbage og fa dem til at kebe igen, end mange
forretninger er klar over. Nar man samtidig kan reducere rabatspild og ggre kampagner
mere malrettede, far man ikke bare mere aktivitet. Man far en sundere forretning,” siger

han.

MinBonus ggr det muligt at arbejde med blandt andet bonus, point, digitale stempelkort,
rabatkoder og malrettede kampagner pa en made, der skal ggre det lettere at skabe flere

genkgb og mere omsaetning i praksis.

Lasningen er nu tilgeengelig for forretninger, der vil hgre mere om, hvordan de kan arbejde

mere malrettet med vaekst, loyalitet og bedre gkonomi.
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